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معايير دولية صارمة
وقفة  لها  كــانــت  الخليج«  »أخــبــار 
مع مؤسسة ورئيس شركة »أوول فودز« 
السيد محمد عبدالعال، للوقوف على 
ــتـــطـــورات الــتــي  ــازات والـ ــجــ أحــــدث الإنــ

حققتها الشركة منذ تأسيسها.
وهــنــا يــعــود عــبــدالــعــال بــذكــريــاتــه 
ــى، حــيــث قــادتــه  ــ ــ ــات الأولـ ــدايـ ــبـ ــى الـ إلــ
بالمواد  والشغف  الأعــمــال  ريـــادة  روح 
بــحــث متكامل  إجــــراء  إلـــى  الــغــذائــيــة 
الــغــذائــيــة المحلية  الــمــواد  عــن ســـوق 
والنقص  والــطــلــب  الــعــرض  مــن حيث 
والـــشـــركـــات والــمــنــافــســة والــمــخــاطــر 
وقنوات التوزيع، ليتخذ قراره الجريء 
وتأسيس شركة  المجال،  هذا  بدخول 
الجودة  عالية  غذائية  منتجات  تقدم 
في  وتُسهم  الــســوق  احتياجات  وتلبي 

رفع معايير التغذية والسلامة.
وحـــــــــول هـــــــذه الـــــبـــــدايـــــات يـــقـــول 
ــوق الـــبـــحـــريـــنـــي،  ــ ــســ ــ ــال: الــ ــ ــعـ ــ ــدالـ ــ ــبـ ــ عـ
رغــــم حــجــمــه الــصــغــيــر نــســبــيًــا، فــإنــه 
يتميز  كما  بسرعة،  يتغير  ديناميكي 
كبير  عــدد  وبدخول  المتزايد  بالوعي 
مـــن الــمــنــافــســيــن، ســـــواء الــمــحــلــيــيــن 
هذا  مــع  تعاملنا  وقــد  العالميين.  أو 
الواقع باعتباره فرصة وليس تهديدًا، 
انطلاقا من ثقتنا في جودة منتجاتنا 
وخــدمــاتــنــا، مـــع الــتــركــيــز عــلــى ثــلاثــة 
محاور رئيسية هي الابتكار المستمر، 
تغيرات  ومواكبة  والشفافية،  الــجــودة 

السوق.
وبــنــفــس الـــوقـــت وضــعــنــا مــعــايــيــر 
جميع  في  بها  نلتزم  وشاملة  صارمة 
مـــراحـــل ســلــســلــة الإمــــــــداد، بـــــدءا من 
الــمــزرعــة وحــتــى وصــــول الــمــنــتــج إلــى 
ــل  ــ ــذلـــك كـــنـــا مــــن أوائـ الــمــســتــهــلــك، لـ
الــشــركــات الــتــي تــحــصــل عــلــى شــهــادة 
الــخــضــراوات  مــجــال  فــي   HACCP ـــ  الـ

والفواكه. وتشمل هذه المعايير:
بـــعـــنـــايـــة،  ــن  ــ ــورديـ ــ ــمـ ــ الـ ــار  ــيــ ــتــ اخــ  -
والـــتـــعـــامـــل مــــع الـــشـــركـــات الــعــالــمــيــة 
ــأن جــــودة  ــ ــؤمــــن بــ ــيـــث نــ الـــمـــمـــيـــزة، حـ
ولهذا  الــمــصــدر،  مــن  تــبــدأ  المنتجات 
صارمة  ومعايير  دقيقة  آلــيــة  وضعنا 
سواء  والمنتجين،  الموردين  لاختيار 
كانوا محليين أو من خارج البحرين. 
أو  الــزراعــة  طريقة  المعايير  وتشمل 
الــمــواد  مــن  المنتجات  خــلــو  الإنـــتـــاج، 
الكيميائية الضارة، الالتزام بالمعايير 
الــصــحــيــة والــبــيــئــيــة، وتـــوافـــر شــهــادات 

دولية.
- ضمان أعلى المعايير المتعلقة 

بعمليات الفرز والتعبئة. 
- اعتماد سلسلة تبريد متكاملة.

باستمرار  العمل  فــريــق  تــدريــب   -
سلامة  بمعايير  يتعلق  فيما  خــاصــة 

الغذاء والنظافة الشخصية.
بعد  ما  الجودة وخدمة  مراقبة   -
البيع من خلال فريق عمل متخصص.

تحديات.. وحلول
} ما أبرز التحديات التي واجهتكم 

في البدايات وكيف تعاملتم معها؟
أن  بمكان  الــضــرورة  مــن  هنا   {{

إلــــى جــانــبــيــن مــهــمــيــن، الأول  نــشــيــر 
هــو أن مــوضــوع الأمـــن الــغــذائــي يأتي 
الملك  جلالة  اهتمامات  مقدمة  فــي 
ــذا مــــا يــمــنــحــنــا دافـــعـــا  ــ الـــمـــعـــظـــم، وهــ

وحافزا كبيرا للتطور والنمو. 
والأمـــــــــر الآخــــــــر هـــــو مـــــا تــحــظــى 
ــال في  ــمـ بـــه الــمــشــاريــع وريـــــــادات الأعـ
البحرين من دعم حكومي مميز بشكل 
عام، ومن قبل صاحب السمو الملكي 
الأمير سلمان بن حمد آل خليفة، ولي 
بشكل  الـــــوزراء  رئــيــس مجلس  الــعــهــد 
خـــاص. فــهــذه الــتــســهــيــلات والــحــوافــز 
والتقديرات التي تمنح لرواد الأعمال 
تعتبر أكبر محفز للتميز والنجاح في 

المشاريع.
وعــــودة الـــى الـــســـؤال، بــالــطــبــع لم 
ــورود، بل  ــالــ تــكــن الــطــريــق مــفــروشــة بــ
كانت مليئة بالتحديات التي اختبرت 
إيماننا بالفكرة، ومرونتنا في التعامل 
أن  دائمًا  نؤمن  كنّا  لكننا  الــواقــع.  مع 
كــل تــحــدٍ هــو فــرصــة للنمو والــتــعــلّــم، 
ونـــؤمـــن بــأنــنــا قــــــادرون عــلــى مــواجــهــة 
التحديات خاصة مع ما نحظى  هذه 
ــن أعـــلـــى  ــ ــ ــم حــــكــــومــــي ومـ ــ ــ بـــــه مـــــن دعـ
المستويات. ولعل من أبرز التحديات 

التي واجهناها:
الــمــنــتــظــم  ــد  ــ ــوريـ ــ ــتـ ــ الـ ــيــــن  ــأمــ تــ  -
ــر الــمــنــتــجــات  ــوافــ والــــحــــفــــاظ عـــلـــى تــ
ــام، خـــاصـــة مع  ــعــ الـــطـــازجـــة طـــــوال الــ
وقد  الجوية.  والعوامل  المواسم  تأثر 
مصادرنا،  تنويع  في  تدريجيا  نجحنا 
وبناء شبكة من المزارعين المحليين 
الاستثمار  إلــى  بالإضافة  والدوليين، 
في تخطيط الطلب وسلسلة التوريد 

الذكية.
ــيــــة  ــتــ ــلــــوجــــســ الــ الــــــتــــــحــــــديــــــات   -
مع  نتعامل  أننا  وخاصة  والتشغيلية، 

منتجات سريعة التلف، وبالتالي لا بد 
من حلول دقيقة في التخزين والنقل. 
لــذلــك عــمــدنــا إلـــى تــوقــيــع اتــفــاقــيــات 
شاملة منها اتفاقية مع شركة أرامكس 

مؤخرا. 
التنازل  دون  الــتــوســع  تــحــديــات   -

عن الجودة.
وسرعة  الاقتصادية  التحديات   -
ــرابــــات ســلاســل  تــغــيّــر الـــســـوق واضــــطــ
الإمداد، لذلك كان من الصعب أحيانًا 
التأثير  دون  الأســـعـــار  عــلــى  الــحــفــاظ 
ذلك  مع  تعاملنا  لكننا  الجودة.  على 
من خلال التخطيط المسبق وتقليل 

الفاقد وزيادة الكفاءة التشغيلية.
ــزام بـــعـــض الـــعـــمـــلاء  ــ ــتـ ــ - عـــــدم الـ

بالدفعات.
»أوال  مكانة  ترسخ  ومع  اليوم   {
فودز« في السوق، ما الفئات الأساسية 

من العملاء التي تستهدفونها؟ 
}} نستهدف بشكل رئيسي ثلاث 

فئات من العملاء:
1. الأفــراد والأسر الذين يبحثون 
ــة،  ــ ــازجـ ــ عـــــن خـــــــضـــــــراوات وفــــــواكــــــه طـ
طبيعية، وموثوقة تصلهم مباشرة إلى 

منازلهم.
2. القطاع الحكومي والمؤسسي، 
ــات  ــهـ ــات الـــجـ ــاجــ ــيــ ــتــ ــيــــث نــــوفــــر احــ حــ
الرسمية الكبرى ضمن معايير عالية 

الجودة والسلامة.
والــمــطــاعــم،  الــضــيــافــة  قـــطـــاع   .3
بـــمـــا يــشــمــل الــــفــــنــــادق، الـــكـــافـــيـــهـــات، 
الــتــي تعتمد  الــتــجــاريــة  والــمــجــمــعــات 
عـــــلـــــى مــــــــــــورد مـــــــوثـــــــوق لــــتــــزويــــدهــــا 

بالمنتجات الطازجة بشكل منتظم.
ــاء شـــراكـــات  ــنـ ــد نــجــحــنــا فــــي بـ ــ وقـ
ــة مــــع مـــؤســـســـات  ــويــ اســـتـــراتـــيـــجـــيـــة قــ
ــــى جــانــب  مـــرمـــوقـــة فــــي الــمــمــلــكــة، إلـ
الــتــعــاون مـــع ســلاســل فـــنـــادق فــاخــرة، 
ومطاعم ومقاهي معروفة، ومجمعات 

تجارية رائدة.

التوسعية  الــخــطــط  ــرز  أبـ مــا   {

الحالية والمستقبلية للشركة؟
أنشطة  تــوســع  أن  بــالــتــأكــيــد   {{

المقار  فــي  الــتــوســع  يتطلب  الــشــركــة، 
والمستودعات والمعارض، حيث نعمل 
لتعزيز  ــة  ــدروسـ مـ اســتــراتــيــجــيــة  وفــــق 
حضورنا في السوق البحريني، وتوسيع 

ا.  ا وإقليميًّ نطاق تأثيرنا محليًّ
ــاء الــمــقــر  ــنــ ــي بــ ــ ــا فـ ــ ــدأنـ ــ ــذلــــك بـ لــ
ومكاتب  فـــودز  أوول  لشركة  الرئيسي 
شـــركـــة مــحــمــد عـــبـــدالـــعـــال الــقــابــضــة 
مــتــر من   3000 إلــــى  تــصــل  بــمــســاحــة 
الــبــنــاء فــي منطقة الــســوق الــمــركــزي، 
 All ســوق  أيضا  الــمــشــروع  وسيتضمن 
Foods Market الذي سيسمح للجميع 
إلى  بالإضافة  مباشرة،  منه  بالتسوق 
ثــــلاجــــات مـــركـــزيـــة ومــنــطــقــة تــغــلــيــف 

وتجهيز.
وهــــذه الــمــشــاريــع تــســهــم فــي رفــع 
ــة مـــواقـــع  ــافــ ــي كــ ــ نـــســـبـــة الـــبـــحـــرنـــة فـ

توظيف  إلــى  نتجه  أننا  كما  الشركة، 
فــــي شــــؤون  بــحــريــنــي  ــر مــــن 100  ــثـ أكـ
الإدارة والتسويق والمبيعات وغيرها.

شراكة  عقدنا  ذلــك  جانب  وإلــى   
التي  أرامكس،  استراتيجية مع شركة 
العديد  وتخطي  تغطية  مــن  تمكّننا 
من التحديات، والتعامل مع الطلبات 
بــمــرونــة وســـرعـــة، مـــع الــحــفــاظ على 
ــودة الــمــنــتــجــات وســلامــتــهــا طـــوال  ــ جـ

عملية التوصيل.
من جهة أخرى، نعمل على تعزيز 
المباشر  والــتــفــاعــل  الــرقــمــي  وجــودنــا 
مــــع الــمــســتــهــلــكــيــن، عـــبـــر مــنــصــاتــنــا 
الإلـــكـــتـــرونـــيـــة وتــطــبــيــقــات الـــهـــواتـــف 
الــذكــيــة، مــمــا يسهل تــجــربــة الــتــســوّق 

ويوسّع قاعدة العملاء.
وعلى صعيد التوسع المستقبلي، 
إلــى  فـــــودز«  »أوول  فـــي  نــتــطــلــع  فــإنــنــا 
الخمس  الــســنــوات  خـــلال  نــصــبــح  أن 
الــمــقــبــلــة مـــن الـــشـــركـــات الــــرائــــدة في 
والصحية  الــطــازجــة  الأغـــذيـــة  قــطــاع 
ليس على المستوى المحلي فحسب، 
بل الخارجي أيضا، وأن تكون علامتنا 
الــتــجــاريــة مــرادفًــا لــلــجــودة، الابــتــكــار، 

والاستدامة.
ــل خـــــاص  ــ ــكـ ــ ــشـ ــ كـــــمـــــا ســـــنـــــركـــــز بـ
ــة الــمــتــخــصــصــة  ــذيــ عـــلـــى قـــطـــاع الأغــ
والعضوية، نظرًا إلى الطلب المتزايد 
فـــي الــمــنــطــقــة عــلــى هــــذا الـــنـــوع من 
نحو  المستهلكين  وسعي  المنتجات، 

نمط حياة صحي ومتوازن.
الاتفاقية مع »أرامكس«

التي  الاتــفــاقــيــة  الـــى  أشـــرت   {

أبرمتموها مؤخرا مع شركة أرامكس، 
الاتفاقية  هذه  مثل  تضيفه  الــذي  ما 

إلى الشركة؟
ــذه  هــ ــبـــر  ــتـ ــعـ تـ الــــــواقــــــع  فـــــي   {{

الاتــفــاقــيــة إضــافــة نــوعــيــة فــي مجال 
وهي  لنا،  بالنسبة  التوصيل  خدمات 
الأولى من نوعها على هذا المستوى 
ــة فــي  ــازجــ ــطــ فــــي قــــطــــاع الأغـــــذيـــــة الــ
الــبــحــريــن والأولــــــى لــشــركــة أرامــكــس 

العالمية.
مجموعة  الاتفاقية  هــذه  وتشمل 
اللوجستية  الــخــدمــات  مــن  متكاملة 
ــرورًا  ــدءًا مـــن الــتــخــزيــن، مــ ــ الــذكــيــة، بـ
تنفيذ  الجمركي،  التخليص  بالنقل، 
ــع، ووصـــــــــولًا إلـــى  ــوزيــ ــتــ ــات، الــ ــبـ ــلـ ــطـ الـ
الــخــاصــة  الــيــومــيــة  الــعــمــلــيــات  إدارة 
قبلنا  من  التركيز  وسيتم  بالمخزون، 

ــاءة الـــخـــدمـــة والــتــفــرغ  ــفـ ــع كـ عــلــى رفــ
لــلــتــوســع والــمــحــافــظــة عــلــى الــجــودة 

العالية.
من أبرز ما تتضمّنه الاتفاقية:

الــحــالــيــة  الــمــســتــودعــات  إدارة   {
التابعة لـ»أوول فودز«، وتطوير كفاءتها 

التشغيلية وفق أحدث المعايير.
} تــشــغــيــل الــمــســتــودع الــمــركــزي 
الذي  حاليًا(،  الإنشاء  )قيد  الجديد 
على  قدرتنا  في  تحول  نقطة  سيكون 
ــســــوق الــمــحــلــي  ــة الــ الـــتـــوسّـــع وخــــدمــ

والإقليمي بشكل أكثر احترافية.
مــــــبــــــردة  تــــــخــــــزيــــــن  حــــــــلــــــــول   {
مستويات  أعــلــى  لضمان  ومخصصة 

الجودة لمنتجاتنا الطازجة.
عــمــلــيــة  ــل  ــيــ ــهــ ــســ وتــ تــــســــريــــع   {
التوصيل لجميع شرائح العملاء، بما 
ــراد،  ــ والأفـ الــكــبــرى  الــمــؤســســات  فيهم 
مـــن خــــلال شــبــكــة أرامـــكـــس الــواســعــة 

وخبرتها في خدمات الميل الأخير.
الناجحة  التجربة  هــذه  بعد   {
لرواد  نصائحكم  ما  المقاييس،  بكل 
الراغبين في دخول  الشباب  الأعمال 

قطاع الأغذية؟   
أكــثــر  ــن  مــ الأغــــذيــــة  قـــطـــاع    {{

الــقــطــاعــات حــيــويــة وتــنــافــســيــة، لكنه 
ــا. لــذلــك،  ــديًـ أيـــضًـــا مـــن أكـــثـــرهـــا تـــحـ
نــصــيــحــتــي الأولـــــى لأي رائــــد أعــمــال 
المجال هي:  شاب يفكّر بدخول هذا 
الـــصـــبـــر والــتــخــطــيــط الـــجـــيـــد وأخــــذ 
ــدروس. فــغــالــبًــا  ــ الــمــخــاطــرة بــشــكــل مــ
ــا يـــنـــجـــذب الـــبـــعـــض إلـــــى الــحــلــول  مــ
تــبــدو  الـــتـــي  الـــمـــشـــاريـــع  الــســريــعــة أو 
رائجة لحظيًا، لكن النجاح الحقيقي 
القطاع يتطلب فهمًا عميقًا  في هذا 
ذكية  وقــراءة  المستهلك،  لاحتياجات 

لتحوّلات السوق.
كـــذلـــك، مـــن الــــضــــروري الالـــتـــزام 

بالجودة في كل التفاصيل.
ومن التجربة، تعلمنا أن المرونة 
ــي هـــــذا الـــمـــجـــال،  ــي فــ ــاســ عــنــصــر أســ
خــاصــة فـــي الــتــعــامــل مـــع الــتــحــديــات 

اليومية.
بناء  – هو  الأهــم  وربما   – وأخيرًا 
علاقة ثقة طويلة الأمد مع عملائك. 
تُبنى  بــل  بــالإعــلانــات،  تُبنى  لا  الثقة 
ــة  ــربـ ــجـ ــتـ ــدق، والـ ــ ــ ــصـ ــ ــ بـــــالاتـــــســـــاق، والـ
الـــمـــتـــكـــررة. حــيــن يــثــق بـــك الــعــمــيــل، 
يصبح سفيرًا لعلامتك التجارية دون 

أن تطلب منه ذلك.

»�أوول فودز«

�شر�كات ��شتر�تيجية مع �شركات عالمية لتعزيز �لأمن �لغذ�ئي.. وتوظيف �أكثـر من 100 بحريني في اأفرع ال�شركة

تد�سن م�سروع مقرها �لرئي�سي في �لمنامة

أجرى الحوار: عبدالمجيد حاجي
تصوير -  عبدالأمير السلاطنة

كانت البداية بفكرة، طورّها صاحبها إلى مشروع ريادة أعمال، ثم صقلها بخبراته وأفكاره الشخصية، 
ليحولها الى مؤسسة ضخمة متعددة الخدمات والأنشطة. 

هي شركة »أوول فودز«.. قصة النجاح التي أسسها رائد الأعمال محمد عبدالعال، التي تحولت في فترة 
وجيزة من مشروع متخصص بمنتجات الألبان وأول مصنع أجبان طازجة بحريني الى شركة مرموقة وأكبر 
مورد للمواد الغذائية ومساهم أساسي في تعزيز الأمن الغذائي، وتنوعت أنشطتها لتشمل استيراد وتصدير 

وبيع الفواكه والخضراوات والبضائع المجمدة، ومنتجات الألبان ومختلف السلع الغذائية. وهذا ما دفع 
الشركة الى توقيع العديد من العقود والاتفاقيات مع كبريات الشركات العالمية في مختلف المجالات، منها 

الاتفاقية مع شركة )ارامكس( في القطاع اللوجستي.
ان تحصد جوائز كثيرة منها جائزة  الى  أهلتها  تأسيسها  الشركة منذ  التي صاحبت  وهذه الإنجازات 
البحرين لريادة الأعمال في عامي 2017 و2019 من صاحب السمو الملكي ولي العهد رئيس مجلس الوزراء، 

وكذلك جائزة محمد بن راشد آل مكتوم للأعمال )فئة الشركات الخليجية - التجارة( عام 2019.
ومع توسع أعمالها داخل وخارج البحرين، وانبثاق عدة شركات فرعية منها، اتجهت الشركة الى تدشين 
افتتاح مطعم بحريني متخصص في  العديد من المخازن والمستودعات والأســواق، بل تعمل حاليا على 

وسط المنامة.

مكاتب �إد�رية و�أ�سو�ق وثلاجات مركزية ومناطق للتغليف و�لتجهيز

بدء�  �لمر�حل  جميع  في  �سارمة  معايير  �عتماد 

�لم�ستهلك �إلى  �لمنتج  و�سول  حتى  �لتوريد  من 

محمد عبدالعال.

} »أخبار الخليج« خلال جولة في مشروع المقر الجديد لشركة »أوول فودز«.

نــبــذة مختصرة  مــؤخــرا  عــرضــنــا 
ــم مـــعـــمـــاري  ــظــ ــاة أعــ ــيــ ــرة حــ ــيــ ــــن ســ عـ
ــو فــرانــك  أمــريــكــي عــبــر الــعــصــور وهــ
نماذج  أحد  نقدم  واليوم  رايــت.  لويد 
إبداعاته المعمارية وهو بيت الشلال 

.»»Falling waterأو ما يعرف بـ
صــمــم فـــرانـــك لـــويـــد رايـــــت هــذا 
بــالــمــنــاطــق   1934 عــــام  فـــي  الـــمـــنـــزل 
ــة فــي  ــيـ ــربـ ــغـ ــة الـــجـــنـــوبـــيـــة الـ ــيـ ــفـ ــريـ الـ
ــلــــى بــــعــــد 50  ولايــــــــة بـــنـــســـلـــفـــانـــيـــا عــ
مــيــلًا جــنــوب شـــرق بــيــتــســبــرغ. ووفــقــا 
الاستثنائي  المنزل  هذا  فإن  للنقاد، 
يعيد تــعــريــف الــعــلاقــة بــيــن الإنــســان 
والـــهـــنـــدســـة الـــمـــعـــمـــاريـــة والــطــبــيــعــة 
بتمازج عبقري. وهو يقع وسط غابة 
مــاء  جـــدول  عــالــيــة يخترقها  أشــجــار 
شــلالا وسط  مكونا  الانــحــدار  شديد 
هندسة  وتميزت  الضخمة.  الصخور 
الأفقية  الخطوط  ربط  بأنه  المنزل 

ــة  ــيـ ــرأسـ ــوط الـ ــطـ ــخـ ــالـ لـــلـــخـــرســـانـــة بـ
لـــلـــحـــوائـــط والـــفـــتـــحـــات الــزجــاجــيــة 

وسيقان الأشجار في الغابة.
وبنيت جدرانه من حجر الكلس 

ــت الأبــــيــــض  ــنــ ــمــ مـــــع كــــتــــل مـــــن الإســ
والحديد والزجاج.

وقد شيد هذا المبنى عام 1936 
كمنزل عطلة نهاية الأسبوع ومصيف 

لــلــمــالــك الأصــلــي الــثــري وهـــو إدغـــار 
كوفمان. حيث طلب من فرانك لويد 
يطل  مميزا  منزلا  له  يبني  أن  رايــت 
على الشلالات. ولكن عبقرية فرانك 

ــك بــكــثــيــر،  ــن ذلــ ــى أبـــعـــد مـ دفــعــتــه إلــ
حيث جعل عائلة كوفمان تعيش مع 

الشلال، بدلا من مشاهدته.
وبالفعل تم تصميم المنزل الذي 

فــي مكوناته  أســاســي  بــشــكــل  اعــتــمــد 
إنشائه  تكلفة  وتقدر  الطبيعة.  على 
فـــي ذلـــك الـــوقـــت بــحــوالــي 155 ألــف 
الوقت  هــذا  يعادل في  وهــو ما  دولار، 

2.7 مليون دولار.
وبعد وفاة إدغار كوفمان، وتحديدا 
في عام 1952، قرر ابنه إدغار كوفمان 
وذلــك  الــشــلال،  بيت  مستقبل  تغيير 
به  المحيطة  والأراضــــي  يصبح  بــأن 
 1963 عام  وفي  الجميع.  متناول  في 
تم نقل ملكيته مع حوالي 500 فدان 
بــالــمــنــطــقــة إلــــى الــهــيــئــة الــحــكــومــيــة 
الأنــهــار.  شــواطــئ  لصيانة  الأمريكية 
وقام ابن كوفمان بتسليم المنزل إلى 
محمية ولاية بنسلفانيا الغربية، وتم 
إلى متحف. بل تم تصنيفه  تحويله 
كمعلم تاريخي وطني، وهو أحد أبرز 
الــمــبــانــي الأســـطـــوريـــة فـــي الــهــنــدســة 
الــمــعــمــاريــة لــفــرانــك لــويــد رايــــت في 

القرن العشرين، وأحد مواقع التراث 
الــعــالــمــي. كــمــا حــصــل الــمــنــزل عــام 
من  الكومنولث  كنز  لقب  على   2000

قبل لجنة بنسلفانيا التاريخية. 
هــــذه الــتــحــفــة الــمــعــمــاريــة الــتــي 
أبـــدعـــهـــا فـــرانـــك لـــويـــد رايـــــت تــعــرف 
العمارة  أيقونات  إحــدى  بأنها  الــيــوم 
ابتكرها  الــتــي  الــمــعــاصــرة  الــعــضــويــة 

لويد. 
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